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Pecsa inició primera etapa de 
proyecto de almacenes en Ventanilla

En enero de este año (Gestión  
02.02.2018), Corporación 
Pecsa anunciaba que tras la 
venta de sus estaciones de ser-
vicio se abocaría a proyectos 
de almacenamiento.

Uno de ellos ya empezó, y 
es el que se ubicará en la ave-
nida Nestor Gambetta, don-
de la empresa se apresta a 
construir, en base a las carac-
terísticas, un almacén en 
condominio -exclusivamen-
te destinado al almacenaje y 
distribución- de clase 1 (de 
más de 8 metros de altura), 
según un último reporte de 
la consultora Binswanger.

“Hace unos meses se está 
gestando el primer proyecto 
de almacenes para renta, a tra-
vés de Peruana de Almacenes, 
que tiene un terreno de más de 
un millón de metros cuadra-
dos en Ventanilla, pero que-
dándose solo con el área útil 
deben ser unos 400,000 me-
tros cuadrados, y se está em-
pleando una porción de ese es-
pacio”, indicó George Lima-
che, jefe de investigación de 
Binswanger Perú.

Evolución de las tarifas de lista de 
alquiler

El mercado en cifras

Proyección de las nuevas entregas, absorción neta y tasa 
de vacancia
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Stock Vacancia En desarrollo

Lurín

Villa EL Salvador

Huachipa

Néstor Gambetta

Informe de Binswanger 
revela que la empresa es la 
primera en tener un 
desarrollo en el Callao, ya 
que la concentración se da 
en Lurín.
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los datos

Ingresos. Nuevas entregas 
en los almacenes en con-
dominio están condiciona-
das al nivel de demanda. 

Villa El Salvador. El pro-
blema es el suelo inclinado 
en la zona industrial.

Empresas. Megacentro, 
Citadela y BSF son algunas 
de las empresas en Lurín.

Situación actual
El nuevo almacén en condo-
minio está en etapa de movi-
miento de tierras y debe en-
tregarse entre fines de este 

año e inicios del próximo.
“Los principales consumi-

dores de este tipo de almace-
nes son los operadores logís-
ticos como Ransa, Dinet, Nep-

tunia, entre otros, y los retai-
leres, que han tenido un buen 
desarrollo y demandaban 
más almacenes”, sostuvo el 
analista.

 Limache consideró que 
viendo el potencial de terreno, 
este nuevo proyecto se puede 
convertir, en el largo plazo, en 
uno de los condominios más 

importantes en Lima. “Serán 
los pioneros para la zona Nor-
te y Este que no tiene este tipo 
de proyectos, y van a empezar 
con un área discreta, unos 
30,000 metros cuadrados en 
la primera etapa, y una parte 
ya está alquilada”, precisó Li-
mache, destacando su cerca-
nía con el aeropuerto.

Precios y proyectos
En efecto, estos desarrollos 
han tenido su foco de creci-
miento en Lurín, que concen-
tra cinco de los nuevos que 
existen en Lima;  seguido de 
Huachipa, que tiene dos, y Vi-
lla El Salvador con uno. Un 
atractivo a nivel de construc-
tores  de este tipo de proyectos 
es el rápido nivel de retorno, 
frente a  un parque industrial 
que es una inversión a largo 
plazo, dijo.

Para Limache, este tipo de 
almacenes se pueden compa-
rar con los almacenes stand 
alone, que se ubican en aveni-
das como Argentina o Nicolás 
Ayllón, con rentas de entre 
US$ 5 y US$ 6 por metro cua-
drado.

“En los almacenes en con-
dominio de clase 1 puede lle-
gar hasta US$ 7.50, pero la di-
ferencia es que el inmueble se 
ha diseñado para la operación 
logística de la empresa, y los 
stand alone no tienen una al-
tura adecuada”, anotó.

TECNOLOGÍA

Samsung redobla apuesta por televisores premium  

Luego del crecimiento mayor 
al 60% en venta de televiso-
res durante el primer semes-
tre por el Mundial, Samsung 
busca sostener la demanda. 
Para ello, enfoca sus esfuer-
zos en el segmento premium, 
señaló su gerente de Audio y 

Video, Carlos Hinojosa.
En los últimos meses, la 

marca quintuplicó la partici-
pación de dicha línea en su 
venta total de televisores a 
casi 15%. Ahora, ello repre-
sentaría hasta 20% al cierre 
del 2018 con la nueva gama 
QLED de 49 a 88 pulgadas. 

“Los televisores de panta-
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manda, sino también las pro-
vincias. Entre ellas, Arequipa, 
Trujillo y Cusco, donde Sam-
sung registró buenos resulta-
dos en la categoría premium.

Sin embargo, en pantallas 
de 75 pulgadas a más y tic-
kets mayores a S/ 9,000, re-
conoció que los pedidos aún 
se concentran en Lima. “En 

llas grandes llegaron para 
quedarse. Con QLED apun-
tamos a vender 10,000 uni-
dades en Perú, con un ticket 
promedio de S/ 5,000 a S/ 
6,000, que es importante”, 
comentó a Gestión.

En esa apuesta, señaló que 
no solo el segmento A y B de Li-
ma serán relevantes en la de-

valor, representa 1.5% de la 
venta total y crece rápida-
mente”, sostuvo.

Expectativas
En el segundo semestre, 
Samsung proyecta que el 
mercado de televisores po-
dría crecer hasta 5%. De esa 
manera, al cierre del año ten-
dría un avance de 25%, tras 
mantenerse estable en los úl-
timos años.Carlos Hinojosa.
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